
 

 Angebots- und Auftragsbearbeitung sowie Generierung von neuen Aufträgen 

 Telefonische und persönliche Beratung sowie Verkauf  

 Kontinuierliche Zusammenarbeit mit anderen Vertriebsabteilungen 

 Aufrechterhaltung und Verbesserung der Ablauforganisation 

 Überwachung und Koordination termingerechter Lieferungen 

 Abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung 

 Fundierte Kenntnisse in den Bereichen Fliesen und Baustoffe 

 Ausgeprägte Kommunikationsstärke und Verkaufsfähigkeit 

 Freundliches und seriöses Auftreten 

 Kundenorientierung, Flexibilität, Team- und Durchsetzungsfähigkeit 

 Sicherer Umgang mit Microsoft Office-Anwendungen 

 Gute SAP Kenntnisse wären von Vorteil 

Das bieten wir: 

 Intensive Einarbeitung 

 Anspruchsvolles Aufgabengebiet mit Schulungs- und Entwicklungsmöglichkeiten 

 Positive Arbeitsatmosphäre in einem modernen Umfeld 

 Eine abgestimmte Vertriebs-Software 

Wenn wir Ihr Interesse an dieser Aufgabe geweckt haben, dann freuen wir uns auf Ihre vollständige 
Bewerbung unter Angabe Ihres möglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an 
geyer@taxis.de 


